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1.2.3. Elasticidade-preco da oferta

A secao anterior mostrou que o processo produtivo
é uma resultante da contribuicdo de um ou mais de um fa-
tor de producéo e que o produtor potencial pode escolher
entre ofertar mais de um ou de outro produto, isto é, atuar
em um ou outro setor da economia, num ambiente com
apenas dois setores.

Resta saber o que leva um produtor a fabricar mais
ou menos quantidade de um produto. O elemento deter-
minante € sua expectativa de ganho (supondo que todos
sejam racionais), e ela é, por sua vez, resultante dos estimu-
los recebidos via mercado. O mecanismo de que o merca-
do dispde para sinalizar ao produtor sdo as variagdes de
precos.

Como ja visto, se hd um aumento na demanda por
um produto, isso provocard uma elevacao do preco des-
se produto. A resposta por parte do produtor ou ofertante
daquele produto dependerd, por sua vez, de sua sensibili-
dade em relacdo aquele estimulo.

Da mesma forma, como visto em relacdo ao consu-
midor, isso leva a nocdo de elasticidade-preco da oferta.

De modo andlogo a definicdo anterior, essa elasticidade
é assim definida: elasticidade-preco da oferta = variacdo
percentual na quantidade ofertada/variacdo percentual
no preco do produto. Quanto mais alta essa elasticidade,
maior serd o0 aumento da quantidade produzida para uma
dada variacao no nivel de precos.

Um mercado com o nivel de precos mais alto indica
ao produtor potencial que existe um “excesso de demanda
ndo satisfeita” (isto é, uma quantidade demandada maior
do que a quantidade disponivel de produtos) e que, por-
tanto, ha oportunidade de ganho, se ele se dispuser a fa-
bricar aquele item.
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